
内科中心の保険医療機関（診療所・医療法人）の院長先生 院長夫人様へ

数値化による

科学的な経営を!
東聡税理士事務所 Satoshi Azuma Licensed Tax Accountant Office

当事務所の方針は下記3つです。現実的（経験的）には、お客様のご希望に沿った提案・

実行をしていきますので、その方針もご希望に合わせて変化していくことになると思います

が、経営判断に役立つよう、あらゆる角度から数値化を徹底することに変わりありません。

経理体制
のシンプル化

月次分析
資料の徹底

所有資金
の増加

ご面談ご希望ＦＡＸ：03-6240-4158 締切日：平成 年 月 日

医療機関名称 お名前

ご住所

ＴＥＬ □ ＦＡＸ □

Ｅ－mail □

ご面談後、ご依頼がないにもかかわらず、しつこい勧誘等は一切行いません。
税理士には守秘義務がありますのでご面談で知り得た情報等を他言することは一切ございません。
下記記載の個人情報は、今回の目的以外に使用することはございません。

ＦＡＸ受け取り後、こちらからご連絡差し上げます。ご希望の連絡方法につき
下記□にチェックをお願い申し上げます。ご面談日時の調整を致します。

当事務所との税務会計の顧問契約に関するお知らせです、

ご興味ございましたら下記ＦＡＸをお願い申し上げます。



妻の実家が医療法人を経営しており、 当事務所を開業してから11年間

税務会計の顧問をしております。個人診療所時代を含めますと約43年の歴

史があり、私が税務顧問をしている期間と事業承継等の組織変革期がたま

たま重なり、様々な経験をさせていただきました。その経験と他の医療機

関のお客様とのお付き合いの経験から、医療機関の特殊性に興味を持ち実

務を含め勉強を続けております。

お役に立てます事を切望しております。

＜当事務所案内図＞

住所：杉並区阿佐谷北4-6-28-2階

アクセス：ＪＲ阿佐ヶ谷駅北口よ

り徒歩8分（バスの場合、阿佐ヶ

谷駅から2つ目の停留所「阿佐谷

北一丁目」下車徒歩1分）

＜月次分析資料のサンプル＞

ご挨拶

上記サンプルは月次分析資料の一部です。当事務所で基本的な月次資

料となります。これらの月次資料により毎月の損益状況、キャッシュの

増減の内容、 前年同月の収入比較、来院人数（診療実日数）の把握、1

年間の納税予定の把握が可能となります。これらを把握しておくことに

より、設備投資等イレギュラーな支出への対応方法、借入金の適正額の

判断、自院の平均診療単価等、様々な分析が可能となります。これらの

数値は、未来の経営判断を行うときの一つの重要な指標となり得ます。

日常業務は極めて地味な業務の繰り返しになると思いますがいざとい

うときの経営判断を科学的に行うためには、その地味な作業が欠かせま

せん。最後に、私は税理士ですので当然、税務にも力を入れ、業務を進

めて参る所存でございます。
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